
� Quieren Quieren estudarestudar   un mercado especifico en Franciaun mercado especifico en Francia

� Buscan Buscan asistenciaasistencia   para contruir una red de ventapara contruir una red de venta

� Desean Desean estar presentes en un salon francés.estar presentes en un salon francés.

� Les gustaria Les gustaria contratar una fuerza de venta para misiones  contratar una fuerza de venta para misiones  

puntuales.puntuales.

� Necesitan Necesitan adaptar su producto servicio a las normas francesas .adaptar su producto servicio a las normas francesas .

DeDespués de un análisis preciso de su petición, PROPULSION construye una 
oferta a su medida, adaptada a sus necesidades.

PROPULSION  S.A.R.L.     N°SIREN : B 477 571 764  RCS CHERBOURG-OCTEVILLE    APE :7022Z
1, rue de Strasbourg,    50100 Cherbourg-Octeville cedex

Tel : 02 33 88 53 00 - email : jp.rose@propulsion3000.com  -  www. propulsion3000.com    

Experiencia  : Mas de 20 anos en el desarrollo de los equipamientos tecnicos, como jefe
comercial y de marketing en Norteaamérica, Europa, Africa, y Sudeste asiatico.

- Francia :          Maquinas de embalaje, secaderos de madera, salas blancas
- Canada :         Equipamientos medicos de rayos X
- Côte d’Ivoire :  Material de manutencion y equipamientos agricolas.
- Niger  :            Generadores electricos, bombas, Land Rover
- Gabon :           Véhiculos 4x4

Calificaciones  : 
-  Ingéniero – Centre d’études supérieures des techniques industrielles.
   Centro de estudios superiores de tecnicas industriales,
- Especializacion en comercio internacional.

PROPULSION responde a su petición de
desarrollar el mercado francés.

Jean-Pierre ROSE
Director

¡Podemos ayudarles a propulsar el
desarrollo de sus ventas en Francia!



Pueden pedir a PROPULSION diferentes tipos de
misiones para generar oportunidades de negocio
en Francia :

Su Mercado

- Estudios de mercado en Francia
- Análisis de competencia
- Análisis de las capacidades de su sociedad

Su proyecto de Exportacion en Francia

- Asistencia a la formalización de un plan
estratégico de exportación en Francia

- Búsqueda de socios franceses, agentes,
revendedores…

Su estrategia de comunicacion

- traducción de documentos promocionales
- elaboración de campañas de

comunicación en francésAsistencia operativa en venta

- contacto directo con clientes franceses
específicos

- elaboración de una red de venta en Francia 
- presencia en su nombre en salones

franceses

Estas misiones no son más que ejemplos, no duden en
contactarnos para un primer encuentro sobre sus nec esidades

particulares.

En Francia Tel : (33) 233 885 300
Email : jp.rose@propulsion3000.com

site internet : www.propulsion3000.com

En Espana Tel : (34) 619 353 867
Email : ezuluaga@terra.es

site internet     :   www.marketingalacarta.com  

Su acción in situ

- Búsqueda de clientes
- Organización logística para sus

desplazamientos profesionales en Francia
- Interpretariado/traducción
- Asistencia a la negociación


