Demarrer un service commercial sans commercial, c’est possible !...

; vous propose sa solution
Propulsi n

/ _ Service Commercial Externalisé
Pexpertise commerciale

La comparaison est vite faite...

Un commercial i
interne f’:ﬁﬂ.&”? o

Vous étes patron d’une PME

Pour étre 3 . |
opérationnel, mois , 1 semaine
) il me faut... | (embauche +installation)
Vous avez un bon produit j | O——
Garantie de | Aléatoire, je ne connais Nombreuses
- 4 ~ CV .f.
Votre emploi du temps ne vous permet pas reussis qHe son references

de démarcher de nouveaux clients

Coiit d’'embauche +
salaire + charges
(12 mois/an)

+ Probablement
beaucoup d’autres frais
non prévus au départ

Un prix fixe sans surprise
pour un contrat taillé sur
mesure en fonction de
mes besoins, et qui reste
modulable en fonction de

mon activité

Cela me
colitera

PROPULSION travaille
avec son propre matériel
- pas d’investissement

Je dois

Fax, téléphone, voiture,
investir

bureau, internet

Vous hésitez a embaucher un commercial Er cas Indemnité de licenciement | Simple rupture du contrat

d'insatisfaction + désorganisation avec 2 mois de préavis
+ Prud’hommes ? sans aucune indemnite
-

v

Avec une des solutions Pack Service Commercial PROPULSION, je bénéficie des

avantages d'un service commercial interne sans avoir a en supporter les contraintes



4 Solutions PACKS PROPULSION’

Pour 4 etapes de votre développement commercial

PACK
PROPULSION > 1

DECOLLAGE

PACK
PROPULSION > 2
CROISIERE

PACK
PROPULSION > 3
TURBO

PACK
PROPULSION
EXPORT

La solution de
démarrage
a frais reduits

(& partir de 695 € H.T.

par mois]

La solution pour
générer des
ventes régulieres

(& partir de 1995 € H.T.

par mois)

La solution pour
booster les ventes
rapidement

(a partir de 3300 € H.T.

par mois]

lLa solution
conquerante vers
l'international

UK ou USA

(3 partir de 2400 € H.T.

par mois)

— Ces packs sont basés sur un contrat de douze mois avec facturation

mensuelle fixe. Etablissement mensuel ou bimensuel d'un rapport

synthétique d'activité.

Des Packs sur mesure sont également possibles.



OPERATIONS INITIALES PACK 1 1 PACK 2 ] PACK 3 ) PACK EXPORT

Reéunion initiale Définition des cibles Plan d'action

Creation base de donnees France 500 contacts = 1200 contacts ~ 2000 contacts
Création base de données — UK ou USA 1200 contacts

Création d'un argumentaire de vente > PACK 1
Création d’'un argumentaire de vente PACK 2
Création d'un argumentaire de vente — PACK 3
Création d'un argumentaire de vente > UK ou USA

OPERATIONS RECURENTES PACK 1 ] PACK 2 ] PACK 3 ) PACK EXPORT

Prospection téléphonique mensuelle - Prise de rendez-vous = 40contacts = 100 contacts = 200 contacts

Prospection téléphonique mensuelle — UK ou USA 100 contacts
Visite en clientele France — 4 par mois Option

Visite en clientele France > 8 par mois Option

Visite prospection UK 2 jours / mois Option

Réunion de suivi — 6 par an + rapport d'activité
Réunion de suivi — 12 par an + rapport d’activité

> OPERATIONS PONCTUELLES PACK 1 ] PACK 2 ] PACK 3 J PACK EXPORT

os prestations par type de pack

Conception de documentation en Francais Option Option

Conception de documentation en anglais (UK ou USA]

Conception d'un site Internet Option Option

Etude d’'image / étude de satisfaction Option g =
Etude concurrence / positionnement Option Option Option :

Mailing France — 1 par an (hombre d’'envois) Option 500 1000

Mailing UK > 1 par an (nombre d'envois) 500

Participation a un salon ou organisation portes ouvertes... Option Option

Analyse faisabilité (UK)
Recherche d’Agents / Importateurs / Distributeurs (UK ou USA] 5’,98‘.:'_“@"




Pour mettre vos ventes sur orbite, fixez vous des objectifs ambitieux !

et contactez nous dés aujourd’hui

Propuls

Pexpertise commerciale

1, rue de Strasbourg - 50100 CHERBOURG-OCTEVILLE

7él. 02.33.88.53.00 - Emzil : jp.rose@propulsion3000.com

Site Internet : www.propulsion3000.com
N°®SIREN : 477 571 764 - RCS CHERBOURG-0CTEVILLE - APE : 7022 Z

|ls nous font confiance !

Borflex - CCl de Cherbourg Cotentin - CRITT BNC - Equipage - Fédération Francaise du
Batiment - Fouchard - Laboratoire Corrodys - Manche Expansion - Menuiseries du Cotentin -
Normandie Caoutchouc - SAGE - SATO - Sominex - SMA - Technopole de Cherbourg...
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